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DESAFIO

Impacto econdmico




PROBLEMA

Promover la activaciéon
econOmica, promover el
consumo responsable y
solidario.

La plataforma estd disefiada para
ser colaborativa y comunitaria que
permita el intercambio de bienes o
servicios tangibles e intangibles, «
través de la cooperacién via
financiera o trueque. Al mismo
tiempo se busca que sea accesible y
por tanto se ofrece capacitacién
para poder utilizarla.
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ioContigo

PLATAFORMA VIRTUAL




Soluciones

3

Plataforma
(Canal de intercambio y
distribucion)

Desarrollo de economias
de escala

Conectividad
comunitaria
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MERCADO

;Cual es el mercado?



MERCADO

+ Mayores de edad de 59 afios o mayor edad, personas con discapacidad,
+ Con ingresos que no garantizan la canasta bdasica familiar (salario
minimo o menos)

+ Madpres solteras - cabezas de familia

+ Personas sin acceso a la educacién o primaria

+ Sin importar su profesién

+ Personas desempleadas e independientes

+ Toda persona natural o juridica que cuente con el conocimiento o la
capacidad financiera.

+ Todo aquel que necesite un bien o un servicio que cuente con acceso a
infernet.

+ Tanto clientes como usuarios, toman la decisién basada del bien o servicio

que tengan necesidad
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GENERACION
DE VALOR

;Cual es el modelo de
:\l

W

generacion de valor en
contexto COVID-197?



PROPUESTA DE VALOR

+ Garantiza el flujo de la
economia colaborativa y solidaria

| ESTADO =

W o, R
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\.|EMPRESAS aiisms|
_ + Generar empleo, acceso y

L omeminrs _gf p s
capacitacion a los sectores

PIGANLOSBYS vulnerables.

+ Generacion de un modelo disruptivo y creatividad para hacer negocios.



Plan Economico

e En el corto plazo, se busca aliarse con una aceleradora y
se plantea conseguir subvenciones o becas para
comenzar con un piloto en una comunidad

o Este piloto incluye el uso de una moneda local y el
desarrollo de la plataforma contable que le permite
a los proveedores vender y comprar bienes y
servicios

o Se crea un repertorio inicial de capacitaciones para
el uso de la plataforma

o La parte del trueque de conocimiento puede
desarrollarse a la par que el piloto de ventas y
servicios

o 80% donacion/subvencion/beca/inversion y 20%
ganancia a través del piloto




Plan Economico

En el mediano plazo, se evaluara la posibilidad de que
aquellos proveedores que tienen mayor poder econémico
paguen un porcentaje mayor por el uso de la plataforma. La
idea es ir desarrollando la auto-sostenibilidad financiera de la
plataforma y asegurar que sea accesible para las personas
mas vulnerables

o 60% donacion/subvencién/beca/inversion 'y  40%
ganancia a través del piloto

En el largo plazo se espera que la plataforma serd
mayormente auto-sostenible a nivel financiero y que
investigue el potencial uso de una criptomoneda como
método de pago

o 30% donacion/subvencidon/beca/inversion 'y = 70%
ganancia a través del piloto



05

IMPACTO

;Cual es el impacto medible que genera
mi emprendimiento (beneficios)?




IMPACTOS

+ Garantiza el flujo de la economia
colaborativa y solidaria.

+ Generar empleo, acceso y capacitacién a
los sectores vulnerables. (Uso de videos y
ejemplos)

+ Generacién de un modelo disruptivo y
creatividad para hacer negocios.

+ Empleo desde casa
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EQUIPO

#CadaDiaCuenta
#HackathonLATAM

Lo

\




NUESTRO EQUIPO

,7.?'%7
Ay
o

Business Planning  Asesoria estrategica  DPirectorde  pirector Tecnologio
procesos

Christian Hernandez Valentina Bricefo Sebastian Candela Angel Perales
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CQPQCIDQDES




Capacidades

== R
vl e
‘ [ -
Conocimiento de Entendimiento del Disponibilidad
procesos impacto social e  Queremos seguir
e FinTech e Ciencia politica contribuyendo para
e Emprendimiento operacionalizar esta
e Software social idea
e Ingenieria e Ciencia politica e Necesitamos apoyo
. financiero,
e Marketing y ventas e Conocimiento del marketing y de

ecosistema local capacitacion



ALIADOS



Aliodos internos y externos

|

ONGs

e Conocenala
poblaciéon
vulnerable y sabe
cdmo conectarse
con ella

Multinacionales o
grandes empresaos

e Tienen acceso al
departamento de
responsabilidad
social empresarial

Proveedores y
capacitadores

Los proveedores venden
productos o servicios o
hacen intercambio de
conocimiento

Los capacitadores ofrecen
conocimiento sobre el uso
de la plataforma
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VALOR
DIFERENCIAL

;Cual es tu valor diferencial?,
que te destaca de las demas
soluciones.

ol
ol



Vende, compra o truequeo

e |oContigo busca responder a la
necesidad de empleo vy
desarrollo econdémico al crear
un espacio en linea para que
aquellos que trabajan en |la
economia informal, permitiendo
tener oportunidades, acce-
sibilidad y capacitaciones que
les ayude a navegar este mundo
digitalizado
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