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Puntos de retail y disenadores
suscriben alilanza con artesanos Elaborar

lteracion
- - presupuesto del proceso
para vender sus productos, utilizar Disefar
L soluciones
SuUsS tecnicas y o contratar su mano para desafios Disefiar plan de

logisticos de mercadeo
de Obra recoleccion de

productos Disenar plan de
monitoreo

Disefiar y y evaluacion

suscribir
acuerdos
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de participacion
ara aliados y artistas

diversos modelos

Disenar plan de
comunicacion

(venta de piezas,
de respeto de
propiedad

P
disefio de nuevas
, pleza.s,. disefio de
cOMO oo
mano de obra)
Crean una base de creadores ESTRATEGIA
intelectual de

segmentados por sexo, indigenas
y LGBT, y catalogo de piezas ya creadores
existentes listas para comercializar . 2
’ Plan de accion Mapear
de productos por disefiarse que : necesidades
Co I o m b I a a rteSAN de formacion en temas
M

pueden utilizar materiales y de devera o s
técnicas artesanales cuya anras cor

emprendimientos
Retails para la apear grupos de artesanos,

elaboracion pueda conratarse. rransformacion del desagregar datos por sexo y

general
segmentar los indigenas y LGBTI.

Emprendimiento
arteSANA/

alcaldia de bogota
con artesanos informales

Organizar el mapeo por oficio,
técnica, tipo de producto ej:
ertesano, tejedor,pintor,
grafiterio,ebanista,
ornamentador, etc...

Codisenan un plan de venta ya sea

en un puntos fisicos o virtuales y CREADORES
de confeccion de las piezas de

disefio que usaran técnicas art

gubernamentales para
que se sumen a arteSana
laborar un listado de posibles aliados NTACT iart (sistema integrado
estratégicos para red de artesanos y Cco CTOS i © ;
. . . ara ia artesania) artesanias de
q rtes dANa | es artistas de los oficios ALIADOS P oo
camara de comercio
ecoger la ayuda para Contactar aliados, |
produccidn: materiales, presentarles la iniciativa Or?j:c';”;‘gr‘]’rg
, maquinaria, materiales y acordar que se sumen T R TR ones
PARA Q U I E N desechados que pueden a una de las modalidades de y gestiona una plataforma
recuperarse, etc. participacion movil de intercambio
e saberes y tecnologias
y dignifica los saberes
Para personas artesanas sobre Musbles Tugo / ecursos locais
omercializacion de
Di ,

Inivitar a creadores
y entidades

d
muebles y objetos actuales Homecenter

" 4 " seflar una presentacion ) )
tO O In IgenaS I“UJereS y Tiene mas de 15 tiendas
9 de proyecto para )
: nacionales y venta online
aliados creadores, de retalil
perSOnaS LG BT. y de diseno
Easy empresa
|dentificar desarrolladores naciozmal dz retail
tecnologicos y especialistas en diferentes
que puedan donar tiempo para o
, formar a creadores en Mueb!les fiotti /
PARA QUE v v o o
y comercializacion de

y desarrollo de muebles tiendas en
Para incluir a esos creadores en 3 cludades Casaideas .
las iniciativas de puntos de retail y o e e comeree
disenadores que venden online y Faiabell ustis i Acesorc
offline >d:;'::;zi;i;zzar

emprendimiento creativo

en general
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