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“ THE ‘B CANVAS BUSINESS MODEL ~

4 CADEWNA DE 72? ACTIVIDADES iﬁ,\i

VALOR CLAVES
Tus partners y/o Para lograr tu propésito
Shareholders

Incorporara nuevas
Un desarrollador de herramientas al
software y de software existente.
marketing digital. Generar un demo para
Especialista en la promocidén del
calidad, seguridad y producto. Capacitacion

a los shareholders y
desarrollo de
marketing digital.

medio ambiente.

RECURSOS CLAVES
Imprescindibles para T
lograr tu propésito =

Un especialista
informatico y fondos
econémicos.

El equipamiento, la
pagina web

ESTRUCTVRA DE COSTOS

Honorarios del especialista informatico,
del de marketing digital, del consultor.
El costo del sitio web y del web-hosting.

PROBLEMA IDENTIFICADO B

Describleo en una frase

Falta de divulgacién del software en
las empresas pymes.

PROPOSTITO

El motivo

de tu modelo A.corto,
de negocio de mediano o
impacto largo plazo

TV PROPVESTA DE VALOR -

Los productos y/o servicios que
escalan la solucién

El software propiamente dicho y el
servicio de consultoria asociado al
mismo. Capacitacién de herramientas
de andlisis y aplicacidn de distintas
metodologia.

METRICAS DE IMPACTO a
ambientales y/o sociales esperadas

Reduccién de los costos de la no calidad,
de impactos ambientales y de Seguridad
y salud en el trabajo.

RELACIONES

Con los clientes y
la comunidad de impacto

Personal, e-mail,
contactos con
cdmarasy
organizaciones
intermedias. Venta a
través de terceros.

Online, en redes.
Venta directa

FUENTES DE INGRESOS

La venta del software y/o la licencia de

SEGMENTOS

A quienes les resuelves
el problema.

A quienes le vendes tu
propuesta de valor

Esta destinado a todas
las empresas que
tienen implementado
un sistema de gestién
de calidad y no tienen
un software para
gestionar las mismas
A su vez, también sirve
para empresas en
proceso de
implementacién desde
su etapa inicial, como
input para detectar las
causas latentes de la
problematica de las
empresas y por ultimo,
empresas que no
tienen pensado
implementar por ahora
un sistema de gestién
de Calidad.

uso. Honorarios por la implementacidn.
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