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1.-Un espacio seguro, 

apoyo integral,sostenible 

para los niños. 

2.-el problema deficiencia 

academica de sus hijos, 

no tienen espacio para 

desestrezarse. 

 

3,-Producto:plataforma 

web educativo. 

servicio:son las licencias 

4.-son para los colegios 

para que los clientes 

tengan acceso a ello. 

- Valor para los 

estudiantes. 

-Clientes: b2b 

colegios privados. 

1.-Desarrollar la 

plataforma  

2.-Determinar el 

contenido en funcion a 

comparativos de otras 

plataforma .  

3.-Integrar el look and 

feel  

4.-Desplegar plan piloto  

5.- Reformular  

6.-Asociarcion y plan de 

ventas  

 

*canal de distribucion es 

online 100% 

 

*relacion con los 

clientes:atencion de 

Soporte de lina directa en 

horario determinado 

Acompañamiento 

durante la provision de 

servicio 

Atencion automatizada 

de respuesta tipicas por 

whatsapp. 

Co-creacion y revision de 

contenidos. 

 

*fuente de ingreso: 

ventas de la licencia por 

año 

* Los colegios estan dispuesto a 

pagar por mantener su funcion 

activa. 

* Para mantener los recursos y 

servicios(luz, agua,etc) del 

colegio. 

 

fuente de ingreso: las licencias 

100% 
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