BUsINESs MODEL canvAas- Khana Digestor

KEY
PARTNERS

KEY :
ACTIVITIES =

VALUE :* CUSTOMER CUSTOMER
PROPOSITIONS RELATIONSHIPS SEGMENTS

Ingenieros aliados con Produccién de Generar igualdad de Relacién directa presencial,
experiencia en Digestores Biodigestores (MVP) oportunidades para las a través los jefes comunitarios
Killa Vive Verde per.sonas de las comunidades
nativas para el acceso

a energia eléctrica de manera
alternativa, a través de la

Acompafiamiento constante
via whatsapp

Lideres de comunidades

nativas < .
gestion de sus residuos |
. . org. junto a Khana Digestor
] BT Presentacion del servicio
Gremio Nacional de (beneficios) a las
Emprend.s Sostenibles comunidades |

Grupos de investigacion
especializada rural PUCP

Campanas de difusion de
Khana Digestor

Asistencia a las familias
que adquieren el servicio

Generacion de confianza,
a través de caso de
éxito (Resultados)

Generacion de Biogas y
energia almacenada
en Eco-bateria

KEY > CHANNELS b |

MVP Funcional

Equipo diverso:

1) visién y conocimiento
sobre los negocios 2) Disefio
3) ingenieria agrénoma

Biogas como recurso
energético

Visibilidad y publicidad
audiovisual

Conocimiento en mercadeo
de impacto social

Khana-Digestor producto




BUSINESS MODEL : Khana Digestor

SOCIAL & ENVIRONMENTAL COSTS SOCIAL & ENVIRONMENTAL BENEFITS




