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Nuestro segmento de 

mercado se basa en: 

 Personas 

ecológicas. 

 Personas que les 

gusta ayudar a la 

sociedad. 

 Adultos entre 18 y 

65 años. 

 Amas de casa 

 Personas amantes 

de la parrilla. 

 Pollerías. 

 Psicográfica: 

Sotisficado 

 

 Atención al cliente a través 

de la página web, correo 

electrónico, Facebook 

Instagram y WhatsApp. 

 Atención personalizada a 

través de llamadas 

telefónicas, mensaje SMS. 

 Atención post-venta. 

 

BRASITAS CARECO Te 

ofrece las briquetas a base 

de aserrín que proporcionan 

un poder calorífico superior 

en un 8% a la leña 

tradicional, tiene un mayor 

rendimiento, menos 

humedad y menor emisión 

de humo en un 5% del CO2 

en comparación a la leña y el 

carbón. Cuidando a medio 

ambiente y revalorizando el 

trabajo a las personas con 

discapacidad. 

 

 Producción. 

 Comercialización. 

 Marketing. 

 Logística. 

 Proveedores. 

 CONADIS. 

 Incubadoras. 

 Aceleradoras. 

 Ángel venture. 

 Gobiernos. 

 Aserraderos 

 Salarios, alquiler, mantenimiento, servicios de agua y energía 

eléctrica. 
 costos de producción, materia prima, insumos, transporte.  

 

 Pago en efectivo y pagos en cualquier método electrónico. 

 Ingreso por ventas de bolsas de briquetas en presentación de 3 y 

5kg. 

 Bodegas. 

 Mini market. 

 Mercado. 

 Página web. 

 Proveedores. 

 Inversión. 

 Páginas web y redes 

sociales. 

 Equipos y maquinarias 

para la producción. 

 Recursos humanos. 


