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Relacion con
clientes:

8 M_O Propuesta de
(@)

| valor:

-Micro empresas. 6®6 M

— o .z .
-Ministerio de la mujer -Capacitacion de elaboraciony
venta de los productos ecoldgicos

-Municipalidad de Lima. para las mujeres emprendedoras.
-Programa de television -Venta de productos ecolégicos

ATV Tu emprendimiento mediante nuestra tienda online.
. -Distribucién de los productos.
matinal.

: -Gestion de medios digitales.
-Patrocinadores.

-Profesionales en el
manejo de programacién

e @) Canales:
O3 F@

Segmento de
clientes:

-Empresas de distribucién

(delivery). ‘D’

-Empleados encargados
de atender las llamadas y
realizar las capacitaciones.
-Creador de pagina web y
tienda online.
-Computadoras.
-Teléfonos.

S S
-Flujo de ingresos por venta.

-Mantenimiento de pégina web. La venta de cada uno de los productos ofrecidos en nuestra tienda online representara un ingreso.

.. . . -Publicidad
-Distribucion de los productos(delivery). : L : :
- Ofreceremos espacios publicitarios a los clientes para que otras empresas se puedan promocionar
-Publicidad. mediante nuestra pagina web.

Los pagos se procesaran por transferencias bancarias.



En nuestro CANVAS podemos analizar y visualizar nuestro modelo de negocio,
nuestros clientes son mujeres y hombres de 18 a 60 anos de nivel socioeconomico
medio y alto que residan en Lima que quieran apoyar a las mujeres emprendedoras y
guieran ayudar a formar una sociedad inclusiva. Hablamos sobre nuestra pagina web y
nuestra tienda online, la cual es el espacio que estamos brindando como solucion para
que mujeres emprendedoras puedan ofrecer sus productos ecoldgicos y generar
Ingresos, brindandoles un ambiente calido, sin discriminacion y sin vulnerar sus
derechos. Daremos a conocer nuestra pagina web y tienda online mediante redes
sociales, ya que en la actualidad las redes sociales son una fuente de difusion y asi
gueremos tener mayor interaccion y comunicacidn con nuestros posibles clientes,
creando vinculos utilizando también otros medios de comunicacion. Interactuando
con una atencion personalizada, puesto que se hara un trato directo y personal entre
nosotros y nuestros clientes. Nuestro flujo de ingresos sera por venta, la venta de cada
producto representara un ingreso y por publicidad. La compra de los productos se
realizaran de forma online.



En nuestro CANVAS podemos analizar nuestro modelo de
negocio de una forma visual y de facil entender con los
diferentes blogues, nos guiamos de forma directa, claray
estructurada ayudandonos a visualizar la propuesta de valor
gue ofrecemos, nuestros clientes, los canales, etc. Esta
herramienta nos ayudo mucho para conocer las oportunidades
v necesidades, por ello es muy importante haberla
desarrollado para nuestra idea de negocio.






